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INTERVIEW MAVIS VAN DE HEUVEL-FARIBAIRN: GELD
NAAR CURACAO

In deze maart editie van de Geld Naar Huis nieuwsbrief, besteden
wij aandacht aan de groeiende remittances-groep binnen de Antilliaanse
gemeenschap in Nederland. Geld Naar Huis interviewt de Rotterdamse
CDA-Burgerlid, Mavis van de Heuvel-Faribairn. Haar roots liggen in
Curacao.

U bent CDA burgerlid van de gemeenteraad in Rotterdam? Wat
doet een burgerlid zo al?

Een burgerraadslid heeft een plaatsvervangende functie binnen de
gemeenteraadscommissie. Je wordt benoemd en je legt een eed af. Wij
zitten in een fractie van twee gekozen kandidaten, waarvan hun stem
bepalend is binnen de Raad. Tk spring in als vervanger bij
commissievergaderingen en ik ben al geruime tijd werkzaam bij
Ruimtelijke Zaken als volwaardig lid. Soms spring ik in als vervanger bij
absentie van een commissielid. Daarnaast zit ik gezamenlijke
vergaderingen bij en bepalen wij de doelen voor de
verkiezingscampagne.

U komt van oorsprong uit Curacao. U hebt ongetwijfeld

familie/ vrienden/ kennissen in uw land van herkomst wonen.

Stuurt u wel eens geld naar huis?

Ja, dit klopt. Ik heb altijd mijn ouders verzorgd en geholpen waar het
avis van de Heuvel-Faribairn, nodig is.

Burgerlid CDA Rotterdam

Op welke wijze wordt er over het algemeen geld naar huis

(Curacao) gestuurd? Via welke kanalen gebeurd dat?

Dit gebeurt via een moneytransferkanalen, vrienden, of ik ga er zelf

naartoe.

Hoe moeilijk is het om geld naar huis te sturen? Wat zijn de struikelblokken waar men tegen
aanloopt?

Dat ik wat extra kosten moet betalen voor de geldtransfer, vind ik niet erg, maar het is best wel een groot bedrag. Het
is mij weleens overkomen dat het geld door het bureau gepikt werd. Ik kon niks bewijzen. Ik had geen poot om op te
staan. Het ging toen om een paar honderd gulden. Mijn moeder is slecht ter been en is afhankelijk van een ander om
het geld op te halen. Het postkantoor heeft lange wachttijden. In het weekend kan het niet opgehaald worden, want er
is maar één postkantoor waar het zou kunnen en het kantoor heeft beperkte openingstijden. Ik zou het direct op haar
rekening kunnen storten, maar dan had zij het alsnog zelf moeten ophalen. Dus het is best lastig.

Heeft het remittance-gedrag van de Antilliaanse diaspora in Nederland voor een boost gezorgd in de
economie van Curacao de afgelopen 10 jaar? Zo ja, op welke manier uit zich dat dan? Zo nee, waarom
denkt u dat het niet het geval is?

Ik kan alleen vanuit mijn eigen situatie redeneren. Ik heb duizenden guldens/euro gestuurd. Dat geld is allemaal in
Curacao gebleven.

Hoe kan volgens u, het geld dat naar Curacao wordt gestuurd, baat hebben bij de ontvanger?

Als ik naar mijn eigen situatie kijk, dan zie ik bijvoorbeeld dat mijn ouders altijd al zelfstandige ondernemers zijn
geweest, zonder een pensioen op te bouwen. Vanaf het moment dat ze de zaak niet meer konden runnen, ben ik voor
ze gaan zorgen. Dus wanneer het gaat om pensioenopbouw voor ZZP’ers en het controleren of ouderen wel hun
premies betalen. Mijn ouders hebben dit laten versloffen. Door de premie betalingsachterstand weigerde de
verzekeraar uiteindelijk de pension uit te betalen. Nu hebben mijn ouders dus baat bij dat ik geld opstuur.

Welke tips hebt u voor de Antilliaanse gemeenschap dat geld naar huis stuurt?



Ik zou de Antilliaanse gemeenschap adviseren, altijd de site van Geld
naar Huis te raadplegen. Als het even kan, zelf geld meenemen naar het
land van bestemming om de hoge kosten vermijden. Op jaarbasis kan dit
zeker wel wat opleveren.

MONEY TRANSFER IN CURACAO

Uit recent onderzoek van de Inter-American Development Bank (IDB) is
gebleken dat 18.6 miljoen immigranten uit Latijns-Amerika die in de
Verenigde Staten werken, bijna $ 65 miljard USD naar hun landen van
herkomst zullen sturen. In 2004 was dit nog $ 30 miljoen dollars.

Het Money Transferdienst Curacao Financial is ontstaan om de grote
vraag bij deze doelgroep om via hun geldtransactieskantoren of zelfs
vanuit thuis, geld naar huis te sturen. Bovendien is contant geld niet meer
langer nodig om geld te sturen. Hun unieke “mande dinero sin dinero”,
wat “geld sturen zonder geld” betekent, stelt hun klanten in staat hun
remittances te bekostigen via de Curagao Financial’s eigen huismerk
creditcard.

Loyaal aan zijn “Donde Usted Manda!” slogan en de Curacaose traditie,
zorgt Curacao’s Financial voor een goede klantenservice, waarmee voor
een snelle en aangename athandeling wordt verzekerd. Om een goede
service van wereldklasse aan te bieden, heeft Curagao Financial een
systeem ontwikkeld waar veiligheid, tempo en zorgvuldigheid voorop
staan.

Curacao Financial heeft goede banden met veel van de meest stabiele
financi€le instituties in Mexico en Midden-Amerika. Hun unieke service
bied ook een extra Visa betaalkaart aan, waardoor de klant de keuze heeft
om geld te ontvangen via een veilig en gemakkelijk systeem. Bron:
www.lacuracaomt.com

WIST JE DAT?

VC4Africa is een open source internetplatform, waar
ondernemers en investeerders die in Afrika actief (willen) zijn
gratis en zonder afhankelijk te zijn van tussenpersonen elkaar
kunnen helpen bij het opzetten, financieren en uitbouwen van
hun business. Door nieuwe ontwikkelingen op het gebied van
internet, sociale media en mobiele communicatie, ontstaan er

nieuwe kansen en mogelijkheden om ondernemerschap in

Afrika te bevorderen. VC4Africa maakt het mogelijk voor

ondernemers en investeerders in Afrika om op een nieuwe
manier vorm te geven aan de manier waarop ze

samenwerken, zichzelf informeren en gefinancierd worden.

IK EN GELD
Geld Naar Huis probeert regelmatig aandacht te besteden aan financiéle
educatie. In deze nieuwsbrief besteed Geld Naar Huis aandacht aan het
project dat de Nederlandse Vereniging van Banken (NVB) heeft opgezet. De NVB heeft namelijk interactieve lessen
ontwikkeld voor het voortgezet onderwijs. Nederlandse jongeren hebben steeds meer geld te besteden. Maar ze
hebben ook steeds vaker schulden, en hoe ouder je wordt hoe meer financiéle verantwoordelijkheid je krijgt. Maar
waar, wanneer en hoe doe je de benodigde kennis en vaardigheden op?Het project “Ik en Geld” biedt scholen de
mogelijkheid om jongeren op uitdagende wijze te leren omgaan met geld. Het project bestaat uit vijf interactieve
lessen van circa 50 minuten. De onderwerpen die aan bod komen zijn: geld, sparen, werk en inkomen, lenen en kopen.
Het project besteedt op een vernieuwende manier aandacht aan het goed leren omgaan met geld, en biedt een
boeiende interactieve aanvulling op de economiemethode. De lessen kunnen, verdeeld over het schooljaar, los van
elkaar ingezet worden en sluiten aan bij de economiemethodes voor leerjaar 2 en 3 VMBO en HAVO/VWO. Bron:
www.nvb.nl
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